
講義NOTE

顧客に魅力的な提案をする Sコース

営業で高い成果を出すために必要なこと

顧客に魅力的な提案をする Sコース

学習目標

モノやサービスの魅力を最大限に伝える

本コースの学習内容は大きく４つ

①高い成果を出すために必要な心構え

②魅力を最大限に伝える提案

③応酬話法

④トークスクリプトの作り方

学習テーマ

次回の学習テーマ：高い成果を出すために必要なこと①


